Trotz Datenflut auf Kurs

Rickenwind im Vertrieb durch
effiziente Tourenplanung
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Optimierte Tourenplanung
. Wir haben Algorithmen und Verfahren entwi-
fur Handelsvertreter ckelt, die mit Hilfe von SAP HANA die komplexe

Taglich stehen Handelsvertreter von Konsum- Planung effizient bewaltigen.

guterherstellern weltweit vor einer groB3en Diese ermaoglichen:

Herausforderung. Sie mussen entscheiden, zu
welchen Handlern sie fahren. Dabei mussen sie
samtliche Kennzahlen im Blick behalten und auf

Veranderungen reagieren konnen.

m Personalisierte Tourenvorschlage

m Steigerung des Vertriebsgewinns

m Verklrzung der Fahrzeiten

m Berlcksichtigung von kurzfristigen Anfragen
und Echtzeit-Informationen
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